»Az SAP Business One maradéktalanul
lefedi vdllalatcsoportunk jelenlegi
igényeit, és hosszabb tdvon is
ugyanerre szamithatunk. Mindezt
megfeleld dr-érték arany mellett
kindlja a rendszer, igy biztosak
lehettink abban, hogy raforditdsaink
megtérilnek.*

Nobl Gabor, tgyvezetd igazgatd, Nocartex Kift.
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Céginformacio

= Cégnév: Nocartex Ipari és Kereskedelmi Kit.
® |parag: Gyartas, nagykereskedelem

= Weboldal: www.nocartex.hu

A bevezetés célja

= A tulajdonosok az egész vallalatcsoport
folyamatait - a korabban kihelyezett kony-
velést is beleértve - egy rendszerben ki-
vantak kezelni, olyan megoldassal, ame-
lyet megbizhatd, hosszu tavon is lgyfél-
kozeli tamogatast ado szallito fejleszt.

Miért az SAP?

= Korabbi nagyvallalati SAP-felhasznaloi
tapasztalatok alapjan a szallitd és a rend-
szer is kozel dllt a tulajdonosokhoz és az
alkalmazottakhoz. A szoftvercég kis- és
kozépvallalati megoldasa maradéktalanul
lefedi a definialt igényeket, és koltségha-
tékony modon vezethetd be.

Bevezet6 partner

= Contact Plus Consulting Kft.

= Weboldal: www.contactplus.hu
= Telefon: +36/1/223 31 43

Bevezetett rendszer
= SAP Business One

Felhasznalok szama
= 1918

Korabbi rendszerkornyezet
* Irodai programcsomag kereskedelmi és
logisztikai moduljai

Szoftver kdrnyezet

= MS Windows 2003 Server,

= MS SOL Server

= MS Windows XP Professional

A rendszer bevezetése az SAP altal
javasolt Europai Unios forras
bevonasaval valosult meg.

www.sap.hu/eu

A Nocartex Ipari és Kereskedelmi Kft.
1999-ben alakult, német-magyar tulaj-
donban 1évé vegyes véllalat, amely kez-
detben autéilés-huzatokat gyartott bér-
munkaban a német piacra. Néhany év-
vel késébb tevékenységét a jarmdtextil-
ipari termékek hazai értékesitésével bo-
vitette. A tulajdonosi kér magyar tagjai
azdta tovabbi cégeket alapitottak, ame-
lyek elsésorban kereskedelemmel fog-
lalkoznak. A Nocartex palettajat elsdsor-
ban autoilés-huzatok és -parnak alkot-
jak. Az univerzélis modellek féleg kiske-
reskedelmi haldzatokon keresztiil jutnak
el a fogyasztokhoz. Ebben a kategoria-
ban a cég a barkacsaruhazak és hiper-
marketek legnagyobb beszallitéja Ma-
gyarorszagon. Az autészalonok egyedi
megrendelései alapjan a vallalat méret
utan is gyart jarmditextileket német,
olasz, valamint a hazai piacon beszer-
zett alapanyagokbdl. A Nocartex emel-
lett a német térstulajdonos Heims
Design GmbH kozvetitésével neves
autoégyaraknak - a Mercedes haszon-
gépjarm Uzletédganak, a Fiat németor-
szagi disztribucids kozpontjanak és a
MAN kereskedéhaldzatanak - is beszal-
lit OEM partnerként. A Nocartex 26
alkalmazottat, kozottik 6 terlleti képvi-
selét foglalkoztat. Eves bevétele 2006-
ban 250 millio forint volt, a cégcsoport
forgalma elérte a 2 milliard forintot.

Korabbi allapot

A gyartas, a kereskedelem és a logiszti-
ka terlletén igen sokrétl folyamatokkal



jellemezheté Nocartex kordbban egy
irodai programcsomag kereskedelmi és
logisztikai moduljait hasznalta, mig a
konyveléssel kiilsd céget bizott meg.
A korabbi programot nagy varakoza-
sokkal vezettiik be, mert a szallitd sze-
rint lefedte volna igényeinket, de tapasz-
talataink ezt sajnos nem igazoltak “ -
idézte fel Nobl Gabor, a Nocartex Ugy-
vezetd igazgatdja. , Ennek a rendszer-
nek a megbizhatosagét illetéen mai na-
pig vannak fenntartasaim, de még na-
gyobb gondot jelentett szamunkra, hogy
a szoftverhez adott tamogatast sem
éreztiik lgyfélkozelinek.  Mindez mas
megoldas keresésére inditotta a Nocar-
texet. A tulajdonosok az egész vallalat-
csoport folyamatait - a konyvelést is
beleértve - egy rendszerben szerették
volna kezelni, minden teriletet atfogd
€s megbizhatd modon. Figyelmik ezért
az integralt vallalatiranyitasi rendszerek
piaca felé fordult.

A megoldas

Az ERP piacon belul Nocartex a kis- és
kozépvallalatoknak szant megoldésokra
sz(kitette a kort, és a nemzetkozi szal-
litok kinalatat vette gorcsd ala. , Ez kie-
melt szempont volt szamunkra, mert pa-
lyafutéasom korabbi szakaszaban nem
egy alkalommal megesett, hogy a mun-
kaltatom éltal hasznélt, hazai fejlesztésdi
szoftver szallitoja, vagy a szakember,
aki értett a programhoz, eltlint a radar
képernydjerdl” - magyarazta az lgyve-
zet6 igazgato. , Mindenképp olyan rend-
szert akartunk, amelyhez évek multan is
biztosan stabil szolgéltatasokat, tamoga-
tast kapunk. A szelekciot kovetben az
SAP és az MS megoldasa maradt
versenyben. Az SAP Business One
kézelebb allt hozzénk, mivel munkatar-
saink koziil korabban tébben is dolgoz-
tak a szoftvercég nagyvallalati ERP
rendszerével, miként magam is, ezért
ezt a megoldast vélasztottuk. A beveze-
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té partner Contact Plus Consulting Kft.-
vel pedig régdta eredményes lizleti kap-
csolatot apolunk. Amikor tudoméasunkra
Jjutott, hogy 6k is foglalkoznak SAP
Business One bevezetéssel, mellettiik
tettiik le a voksot. “

A 2005 8szén inditott projektben a No-
cartex a gondos tervezést részesitette
elényben a rovidebb atfutassal szem-
ben, igy az éles indulasra 2006. aprilis
elsején kerllt sor. A munkat nagyban
segitette, hogy az ERP téren tapasztalt
alkalmazottak pontosan tudtak definialni
igényeiket. Ezek kereskedelmi oldalon
példaul egyedi riportokra, rugalmas
nyomtatvanykezelésre, valamint tobb
raktar és konszignacios raktar kezelése
re vonatkoztak. Az ezt kovetd paramé-
terezéssel parhuzamosan zajlott a part-
ner szamara igen halas feladatnak bizo-
nyuld oktatas. Ugyancsak ezzel egy id6
ben a Nocartex adattisztitast végzett,
majd a Contact Plus atemelte az adato-
kat az Uj rendszerbe.

Eredmények és tapasztalatok

Az SAP Business One a vallalatcsoport
tagjainal lépcsézetesen indult a masodik
és harmadik negyedév folyaman. A cé-
gek Vecsésen azonos telephelyen mu-
kodnek, fizikailag is egy halozaton csat-
lakoznak a rendszerhez, amelyet a No-
cartex terlleti képvisel6i tavoli hozzafé-
réssel hasznalnak. , Egy év tapasztalata-
inak birtokaban elmondhatom, hogy az
SAP Business One nem okozott megle-
petést szamunkra, és ez nagyon jo hir”
- allapitotta meg Nobl Gabor. , A napi
munka z6kkenémentes tamogatasahoz
keresett funkciokat maradéktalanul
megtalaltuk a rendszerben. Azzal
egylitt, hogy a CRM funkcionalitast még
nem hasznéljuk, az SAP Business One
az lgyfelek kiszolgalasaban és a partne-
rekkel valo egytttm(ikbdésben is nagy
elérelépést jelent, mivel mindehhez on-
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line elérhetd, naprakész informaciot biz-
tosit. Ennek kszénhetben készleteinket
is pontosabban és gyorsabban, rugal-
masabban tervezhetjiik. A kbnyvelést
hazon beliilre hoztuk, igy a vaéllalatcso-
port pénztigyi folyamatait egy rendszer-
ben kezelhetjiik. Ez fontos cél volt a tul-
ajdonosi kér szamdra, mivel csoport-
szinten korébban nehéz volt attekinteni
az eredményeket. Ezt most egy kattin-
tassal megtehetjiik. Ez rendkiviil nagy
segitség a tervezés terén, lehetdve te-
szi szamunkra a kindlkozo szinergigk
jobb feltarasat és kiaknazasat. Ezaltal
nagyobb hatékonységot, alacsonyabb
mukédeési kéltséget érhetiink el.

A Nocartex jelenleg ismerkedik az SAP
Business One 2007-es verzidjaval,
amelynek a bevezetését 2008-ban ter-
vezi. A véllalat azonban addig is tobb
fejlesztést kivan megvalositani. Az egyé-
ves hasznalat eredményeként a rend-
szer mar kell6 mennyiségl statisztikai
adatot tartalmaz a készlet-tervezési
segédlet hasznalatba vételéhez, amire a
kovetkezé honapokban sor kerdl. A
Contact Plus pedig EDI illesztéprogra-
mokat fejleszt a partnerekkel valo elek-
tronikus adatkapcsolat kialakitasahoz. A
Nocartex Uj szabaszati gépsort is tizem-
be allit, ennek részeként szabaszatopti-
malizald programot vezet be, amelyet a
kozeljovében szintén integralni kivan az
SAP Business One-nal. ,Az SAP
Business One maradéktalanul lefedi val-
lalatcsoportunk jelenlegi igényeit, és
hosszu tavon is ugyanerre szamitha-
tunk” - mondta Nobl Gabor. , Mindezt
megfeleld ar-érték arany mellett kinalja a
rendszer, igy biztosak lehetiink abban,
hogy réforditasaink megtértilnek.

Minden jog fenntartva. Az SAP, R/3, mySAP, mySAP.com, xApps, xApp, SAP NetWeaver és egyéb SAP termékek és szolgaltatasok, beleértve logdikat is, az SAP AG Németorszagban és a vilag szamos més orszagaban
alkalmazott markavédjegye ill. bejegyzett markavédjegye. Minden mas emlitett termék és szolgaltatds megnevezés az illet6 vallalatok markavédjegye. A jelen dokumentumban szerepld adatok csupan tajékoztatd jellegliek. Az
egyes orszagverziok termékspecifikacioja eltérd lehet. Jelen anyagok értesités nélkil modosithatoak. Jelen anyagokat az SAP AG és kapcsolt véllalatai ("SAP-csoport") kizarolag informacié szolgaltatasa céljabol adta ki,
mindennem(i szavatossag és feleldsségvallalas nélkiil, a dokumentumbol eredé hibakért az SAP-csoport nem felel. Az SAP-csoport termékeire és szolgaltatasaira vonatkozé kizérdlagos szavatossagokat az ezen termékekhez
és szolgaltatasokhoz kapcsolodoan felsorolt kifejezett szavatossagi nyilatkozatok tartalmazzak, amennyiben ilyenek vannak. Jelen anyagokban semmi nem értelmezheté kiegészité szavatossagkeént.

THE BEST-RUN BUSINESSES RUN SAP"



